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Business Plan & Product Development 

Menggunakan Nama Domain.



What is Bussiness Plan?
Dokumen tertulis yang dibuat oleh wirausaha

yang menggambarkan semua unsur

(Sistematis) yang relevan baik internal atau external

mengenai perusahaan untuk memulai sebuah

usaha.
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Menjembatani ide dan kenyataan

Memberikan gambaran yang jelas dari apa yang 

hendak dilakukan oleh wirausaha tsb.

Menjaga agar wirausaha tetap stay on track!

Menemukan visi & misi yang jelas

Mendapatkan investor



PRE WRITTING  5W + 1H

 WHAT

 Produk/jasa? 

 WHY

 Mengapa produk/jasa ini dibuat? 

 What so special?

 WHO

 Siapa pembelinya?

 Faktor demografinya bagaimana?

 WHEN

 Kapan produk/jasa ini dibuat

 WHERE

 Dimana produk/jasa ini akan dibuat atau

 HOW

 Bagaimana produk/jasa ini diproduksi?



KONSEP AWAL





Analisa Pemasaran

(Marketing Analysis)

 Penjelasan detail tentang market yang menjadi sasaran jual 

 Profil konsumen

 Potensi pasar serta tingkat pertumbuhannya

 Market share saat ini

 Karakteristik konsumen

 Tingkat persaingan bisnis

 Analisa kuantitatif & kualitatif

 Strategi harga, strategi promosi, Startegi pelayanan



Analisa Produk (Product 

Analysis)

 Definisi produk

 Perbandingan (keunggulan & kelemahan 
pesaing)  SWOT analisis

 Terdiri dari bahan baku terbuat dari apa? 

Bagaimana tahap produksinya? Atau skema 

operasionalnya?



Analisa Manajemen

(Management Analysis)

 Struktur organisasi

 Detail jumlah karyawan & keahliannya

 Deskripsi pekerjaan 

 Sistem penggajian & tunjangan

 Penjelasan kekuatan & kelemahan manajemen



Analisa Keuangan

(Financial Analysis)

 Perkiraan pendapatan

 Modal yang dimiliki

 Jumlah dana yang dibutuhkan

 Jumlah biaya operasional harian, bulanan & 
tahunan



CREATIVES BUSSINESS PLAN

1. Executive summary

2. Target market

3. Competitors

4. Human resources

5. Vendors/supplies

6. Marketing plan

7. Operations

8. Financial projections



EXECUTIVE SUMMARY

 Vision

 Mission

 Purpose 

COMPETITORS

 SWOT analysis competitors & 

our bussiness

 What’s the different?



HUMAN RESOURCES
 How many staff?

 How is their skill?

 Payment system

 Job desc.

VENDORS / SUPPLIES

 Using outsource / not? 

 Bagaimana dengan kebutuhan yang reguler?



MARKETING PLAN

 Promotion strategy

 How is the services?

OPERATIONS

 How you run your business?

 Production cost

 Routine cost (daily, monthly, annual)

FINANCIAL PROJECTIONS

 Budgeting



LAUNCH

Time to show up your product!!!

HOW???

Social Media

Display

Promotion strategic



FINISH


